
今や集客ツールとして Web サイトは不可欠のものです。自社サイトを見に来てもらう
ために検索順位に上位ランキングされたいところですが、なかなか簡単にはいきません。

そこで、今回から Web サイト上で積極的に集客するための効果的な方法をシリーズで
ご紹介していきますのでぜひご活用ください。

第 1 回目は SEM の簡単な説明です。

SEM【Search Engine Marketing】
SEM は検索連動広告の事です。Google や Yahoo! で検索した場合「広告」と

して出てくる部分です。こちらはキーワードへのクリック単価がオークション制
になっており、競争がはげしいキーワードだと 1 クリック何百円もします。単価
を下げるため、除外ワードを登録したり、逆に関係のある複合ワードの組み合わ
せをどんどん登録していくなどの工夫が必要です。

さらに積極的な方法として、一度ホームページを訪れた方を追いかけて広告を
出し、購入してもらえるまでその人に広告を出し続けたりすることができます。

ニュースサイトに出ている広告や、ブログ等で「Ads by Google」と書かれた広告が表示さ
れたりしていますがこれらが行動ターゲティング広告と呼ばれるもので、広告主はブログのカ
テゴリを選択して広告を出す事ができ、さらに設定でターゲットしぼって何度も広告を出す事
が出来ます。例えば、旅行関連のページを訪れたり、航空会社の広告をクリックしたりすると、

「旅行」というジャンルに興味関心があると判定し、「旅行」関連の広告を配信します。
みなさんも「この広告よくみかけるけどいっぱい広告出して金持ちだなぁ」って思う事あり

ませんか？それは広告主が金持ちなのではなく、あなたの事を追いかけているターゲット広告
なんです。� （たけうちとおる）
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ブログに表示される広告

検索連動広告



編集後記
そろそろ本格的に花粉が飛び始めているようで、
私のデスクの周りではあちらこちらで鼻をかむ音
が聞こえます。マスクをしておられる方も多いで
すね、テレビで見たのですが、髪の毛に無数の花
粉が付着しているので、マスクとおなじぐらい散
髪が大事かもしれませんね。
さて、 3月はお雛祭りということで、女性のお客
様のために、少し上品な遊文通信をお届けします。
お気づきの方もいらっしゃるかもしれませんが、
和紙を使いました。和紙の持つ独特の手触りと上
品な紙質などから、すべての年代から支持される
紙です。紙の折り方は、雛壇をイメージしたじゃ
ばら折で仕上げました。� （べーやん）

巷では、LINE POP が流行ってます。LINE BUBBLE
も流行ってます。というわけで、今回はこのソフト。

このソフト、 エレベーターで下りながら敵を倒し、 機密
文書を集めていくというスリルにあふれた、 子どもの心を
つかむ内容でした。 ド
アからいつ敵が出てくる
かわからないドキドキ感
は永遠です。スパイと銃、
この2つがあれば大抵の
ゲームは面白いのです。

だーくんの趣味を語れば！

今回のソフト

▲
 『エレベーターアクション』

▪今月の紙▪ 三彩紙 ／（60kg）
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この度、社長から「営業も全員これから iPadを使って IT
リテラシーの専門家を目指してもらいます…」とのお達しが
あり、IT関連がめっぽう苦手な私は「なんでまた…」と戸
惑いながらもとりあえず使ってみることになりました。
ずっと私がやってみたかったのは、外出先から会社のPC
を遠隔操作することでした。
すべての業務案件の情報は『ぷぷり』（弊社が設計、開発、
販売（一部委託）している業務支援ソフト）で管理している
ため、イントラネットでのみ閲覧可能なのです。ですので外
から情報を確認する場合は、事務所に電話して、「ごめん、
ちょっと『ぷぷり』みてくれへん？」と、お願いしなければ

ならないのです。お客様をお待たせしないためには、『ぷぷり』
の遠隔操作以外にない。
ただ、私には遠隔操作の仕方が全くわかりません…。そん
な時、遊文舎一のイケメン、営業部の河野君から「Splashtop
（スプラッシュトップ）」という比較的安価で使用できるソフ
トを紹介してもらい、早速使ってみることになりました。
実際遠隔操作してみたところ、「いいやん〜！」と思いま
した。いつも「社内」でやってることとほぼ同じことが、今
度は「車内」で可能になりました。まだ使いはじめて数日な
のですが、色んな場面で活躍（無理やり？…）しました！

このほかにも、お客様に、校正データを iPad の画面で見
ていただいたり、WEB画面を見ながら打ち合わせができたり、
お客様の出版物を e-Book 形式にして紹介したりと、とても
重宝しています。

iPad を導入したことで、お客様へのサービスの幅もどん
どん広がっています。

お客様にとってすこしでも便利な印刷会社になれるよう、
日々改善を重ねてまいります。急なお見積りは近藤まで。

「社内が、車内で」会社のPCを遠隔操作

データ確認編

急な見積り依頼編

問い合わせ編

営業マンこんちゃんの

iPadの初体験奮闘記！
SCENE 2

SCENE 3

SCENE 1

お客様がサーバーへアップしたデータを外出先でもすぐ確
認できる。
お客様「校正の返事、サーバーへアップしたから会社にも
どったら電話ちょうだい…」
近藤「今、見れますよ！」
事務所の PC 経由でサーバーにログイン…鮮明な PDF を
見ながら打ち合わせができた。校正がかなり早く進んだ。

お客様「あと30分以内くらいに見積りもらえたら助かるね
んけど…」
近藤の心の声（今から会社に戻って見積りしてたら 1 時間以上はかかっ
てしまう…よし、ここは「社内」じゃなくて「車内」で見積もりだ！）
近藤「分かりました。すぐご返事します」
…が、可能になりました。超特急のお見積りもどんどん承
ります！

外出先でお客様からの問い合わせに迅速に対応できた。
お客様「あの去年頼んだの、あれの数量と値段すぐわかる？」
近藤「はい、ちょっと待ってくださいね…」と言いながら『ぷ
ぷり』を遠隔操作。
即調べて即応対！ 次のステップへと話が進みました。

社内

車内


